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PANORAMICA:

PROFESSIONISTA INTRAPRENDENTE E
| DINAMICO, FORTEMENTE ORIENTATO Al
 CONTATTI _ RISULTATI E ALL'AMPLIAMENTO DEL
el PORTAFOGLIO CLIENT! AZIENDALE. GRAZIE

AGLI OLTRE 20 ANNI DI ESPERIENZA NEL
e SETTORE DEL COMMERCIALE , E IN GRADO DI
Q viaAntonio Marchesani,i2 AVVIARE, NEGOZIARE E CONCLUDERE IN

66054 Vasto CH 2 COMPLETA AUTONOMIA TRATTATIVE MULTIPLE
CON PIU UTENTI!I MEDIANTE TECNICHE DI
COMUNICAZIONE EFFICACE E PERSUASIVA CHE
ILLUSTRANO IN MANIERA COMPLETA E
CONVINCENTE | BENEFICI DELL'OFFERTA
AZIENDALE. DISPONIBILE A TRASFERTE SUL
TERRITORIO NAZIONALE.

enzodifilippantonio@gmail.co
m

Esperienze lavorative e professionali

RIASSUNTO DELLE CQMPETENZE. ® Gennaio 7018 - ad Oggl
Comprensionee.individuazione DAC Spa
d?l b!f?ar:t:.gm effettivi dei potenziali Vi o M Arcon 1,15
clienti in modo da proporre |
soluzioni adeguate in termini di- Flero , BS
prodotti e/o servizi del mercato di _
riferimento. - ' Venditore
Raccolta e analisi di dati | _
qualitativi e quantitativi da - ¢ Apl’lle 2000 - Novembpre 2017
rietaborare in prospetti di vendita
chiari ed efficaci in base alle " VaStO Pesca Sr[

specifiche esigenze dei clienti.

Promozione e vendita dei prodotti | Z0Nd lnd.Punta Penna porto dl VaStO; Lh
e/o dei servizi offerti dall'azienda | Venditore

mediante modalita e tecniche di

comunicazione e negoziazione | @& 1998 - 2000

efficace e persuasiva.

- Collaborazione efficace e . | C\U b ARC!

proattiva con colleghi e superiori, ' B o
operando in piena sinergia con il | Vid rrancesco CrISI,36

team al raggiungimento degli

obiettivi prefissati. . | Va StO, CH

Presidente

PREMI RICEVUTI
ISTRUZIONE E FORMAZIONE

. esperto E.N.E.S.A.G

UNIVERSITA SAN RAFFAELE ROMA
LAUREA PRIMO LIVELLO SCIENZE

DELL'ALIMENTAZIONE E GASTRONOMIA,
MARZO 2016




